POPIS OBVEZNIH STRUKOVNIH MODULA!

Obujam na razini kvalifikacije iskazan bodovima i u postotcima 134 56 %
= CIKLUS U NAPOMENE
) § E‘ OBUIAM KOJEM SE MOZE|  VAZNE ZA
SIFRA NAZIV MODULA / == e - MODULA/ POHADATI  |HORIZONTALNU
MODULA| NASTAVNOGA PREDMETA 5 a NAZIV SKUPA ISHODA UCENJA NASTAVNOGA MoODUL/ I/ILI
= % PREDMETA NASTAVNI VERTIKALNU
— PREDMET PROHODNOST
Unutarnje trgovinsko poslova- Uvod u triste i trgovinu
nje s vjezbama Temeljne odrednice asortimana i
ambalaZe proizvoda
Skladistenje zaliha i distribucija ; 4
Zadtita na radu u poslovanju
Distributivna trgovina i upravlja-
nje asortimanom, ambalazom i
zalihama
Osnove racunovodstva Osnovni pojmovi ra¢unovodstva
Racunovodstveni instrumenti
Evidentiranje promjena u po- 4 4
slovanju u osnovnim poslovnim
knjigama
Popis imovine i obveza
Informacijsko-komunikacij- Primjena informacijsko-komuni-
ske tehnologije u uredskom kacijske tehnologije u uredskom
poslovanju poslovanju
Internetska tehnologija u poslo-
vanju 6 4
Uredske aplikacije za oblikovanje
teksta
Multimedija u funkciji predstav-
ljanja poslovnih podataka
Uvod u osobne financije Planiranje i upravljanje osobnim 5 4
financijama
Uvod u poslovne komunikacije Osnove poslovnog komuniciranja
Poslovni bonton u komunikaciji 5 4
Usmena poslovna komunikacija
Uvod u poduzetni$tvo Poduzetni$tvo, poduzetnik i te-
meljne odrednice poduzetnistva
Kreativnost i poslovna ideja . .
Drustveno poduzetnistvo
Pravni oblici pokretanja poduzet-
nicke aktivnosti
Engleski jezik struke 1 - Neposredno okruZenje 6 4
Osobni poc.lat‘c'i u p‘ifanorn i Aktivnosti u svakodnevnici
usmenom Hzricaju Obrazovanje i zanimanje
Njemacki jezik struke 1 - Neposredno okruZenje
Osobni podatci u pisanom i Aktivnosti u svakodnevnici 6 4
usmenom izricaju ** Obrazovanje i zanimanje
Talijanski jezik struke 1 - Neposredno okruZenje
Osobni podatci u pisanom i Aktivnosti u svakodnevnici 6 4
usmenom izricaju ** Obrazovanje i zanimanje
Engleski jezik struke 2 - Po- Ponuda proizvoda i usluga
slovanje** Komunikacija u javnim ustano- P 4
vama
Oglasavanje
Njemacki jezik struke 2 — Ponuda proizvoda i usluga
Poslovanje™* Komunikacija u javnim ustano- p 4
vama
Oglasavanje
Talijanski jezik struke 2 - Po- Vrste poslovnih dopisa
slovni dopisi** Dijelovi poslovnog dopisa 6 4
Pisanje poslovnih dopisa
Engleski jezik struke 4 - Putovanje
Struéna praksa u inozemstvu i Boravak u zemljama engleskog 6 4
sudjelovanje u projektima** govornog podruja
Stru¢na praksa i projekti




Njemacki jezik struke 4 -
Stru¢na praksa u inozemstvu i
sudjelovanje u projektima**

Putovanje

Boravak u zemljama njemackog
govornog podruéja

Stru¢na praksa i projekti

Talijanski jezik struke 5 -
Tehnologki i osobni napredak
u struci*

Znanost i tehnologija u struci

Plan osobnoga razvoja i napre-
dovanja

Prijava i razgovor za posao

Nabavno poslovanje

Nabavno poslovanje u trgovackom
drudtvu

Preuzimanje robe u skladistu i
prodavaonici

Troskovi u komercijalnom poslo-
vanju

Vjezbe nabavnoga poslovanja

Istrazivanje i planiranje nabave

Radni proces preuzimanja robe

Troskovi i kalkulacija nabavne
cijene robe

Planiranje poduzetnicke
aktivnosti

Intelektualno vlasnistvo

Planiranje poslovanja

Uspostava organizacijske strukture

Proracunske tablice u poslo-
vanju

Uredske aplikacije za upravljanje
podatcima pomo¢u prora¢unskih
tablica

Napredne mogucnosti proracun-
ske tablice u poslovanju

Prehrambena roba i trendovi u
prehrani

Skladistenje prehrambene robe
ipica

Namirnice biljnog podrijetla

Namirnice Zivotinjskog podrijetla

Trendovi u prehrani

Racunovodstvo imovine i
troskova

Platni promet i blagajnicko
poslovanje

Kratkoroéna i dugoroéna potra-
Zivanja

Kratkoroéne i dugoroéne obveze
te troskovi poslovanja

Komunikacija u poslovnome
okruzju

Oblici i stilovi pisane poslovne
komunikacije

Pisane poslovne komunikacije u
komercijalnom poslovanju

Komunikacija vezana uz zaposlja-
vanje u poslovanju

Covjek i zdravlje

Odriavanje homeostaze ¢ovjeka

Narusavanje homeostaze covjeka

Zivotni ciklus &ovjeka

Spolno zdravlje

Prodajno poslovanje

Planiranje i istraZivanje triista
prodaje

Zakljuéivanje i provodenje prodaje

Pospjesivanje prodaje u komerci-
jalnom poslovanju

Operativno vanjskotrgovinsko
poslovanje

Specificnosti vanjske trgovine

Operativno poslovanje u vanjskoj
trgovini




Roba Siroke potro$nje Asortiman kozmeticke, parfume-
rijske i drogerijske robe te kucnih
potrepstina

Asortiman papira, knjiga i sred-
stava za pisanje

Asortiman tekstilne robe
Asortiman gumene, plasticne i
kozarske robe

Baze podataka i poslovni infor- Baze podataka u uredskom
macijski sustavi poslovanju

Poslovni informaticki sustavi i
elektronicko poslovanje

Vjezbe poduzetnickih vjestina Poslovna ideja kao temelj poslov-
nog planiranja

Osnivanje poslovnog subjekta i
procedura pri zaposljavanju
Vizualni identitet i promotivni
materijali poslovnog subjekta
Poduzetnicki pothvat Pokretanje i Sirenje poduzetnickog
pothvata

Upravljanje poduzetnickim aktiv- 4 5
nostima

Izlazak iz poduzetnickog pothvata
Racunovodstvo zaliha Evidentiranje kratkotrajnih mate-
rijalnih sredstava

Evidentiranje robe u trgovini 6 5
Racunovodstvo vanjskotrgovin-
skih poslova

Neprehrambena roba Obiteljski asortiman neprehram-
bene robe

Asortiman staklene, keramicke i
metalne robe 4 5
Asortiman za uredenje doma
Asortiman gradevnog materijala i
elektrotehnicke robe

Primjena racunala u statistici Prikazivanje statistickih podataka
koristenjem proracunske tablice u 3 5
komercijalnom poslovanju
Tehnika vanjskotrgovinskoga Instrumenti placanja u vanjskoj
poslovanja trgovini

Tehnika izvrSenja vanjskotrgo-
vinskog posla u okviru vanjsko-
trgovinskog sustava Republike
Hrvatske

Poslovna logistika Temeljne odrednice poslovne
logistike

Obrada narudzbi u poslovnoj
logistici

SkladiStenje, manipuliranje i 6 5
upravljanje zalihama u poslovnoj
logistici

Transport, Spedicija i osiguranje u
poslovnoj logistici

Vjezbe komercijalnoga poslo- Operativno nabavno poslovanje
vanja Operativno prodajno poslovanje
Financije i racunovodstvo u 5 5
komercijalnom poslovanju
Menadzment u komercijalnom
poslovanju

Marketing u komercijalnome Marketinske orijentacije i funkcije
poslovanju Strategije i planiranje marketinga 4 5
u komercijalnom poslovanju
Komercijalno pregovaranje Obiljezja i strategije poslovnog
pregovaranja

Profil poslovnog pregovaraca
Etape poslovnog pregovaranja u 4 5
komercijalnom poslovanju
Koncepti i taktike poslovnog
pregovaranja

* U pravilu nastava se lzvodl modularne, $to ne iskljuéuje moguénost povezivanja s nastavnim predmetima.
** Ddabire se jedan modul stranog jezika u struci (engleski, njemacki ili talijanski) i razina ucenja (1. - 4. godina ucenja, 6. - 9. godina ucenja ili 9. - 12.
godina ucenja).



POPIS IZBORNIH STRUKOVNIH MODULA

Obujam na razini kvalifikacije iskazan bodovima i u postotcima 8 3%
<2 CIKLUSU | NAPOMENE
SIFRA NAZIV MODULA/ E g N?SS{J% KO:’]E)MHJ:IIE)?['?ZE HOE?ZZSIETi?NU
MODULA | NASTAVNOGA PREDMETA | < = | NAZIV SKUPAISHODAUCENIA | \ygravnoga|  MoDUL/ VILI
== PREDMETA | NASTAVNI VERTIKALNU
T PREDMET PROHODNOST
“*Prezentacijske vjestine u Poslovno prezentiranje
komercijalnome poslo- 2 5
vanju
“*Psihologija u komercijal- Psihologija u kupoprodajnom procesu 5 5
nome poslovanju
*** Financijska pocetnica Financijske institucije i proizvodi
Planiranje i kontrola osobnih finan- 2 5
cija
*“OSiguran{'e u komerci- OSi%uranje i rizik u komercijalnom
jalnome poslovanju poslovaniju 2 5
Vrste osiguranja u komercijalnom
poslovanju
“#*0snove trgovackoga Pravni instituti i pravne grane - trgo-
prava vacko pravo
Stvarno pravo i trgovacko ugovorno 4 5
pravo
Osnove prava trgovackih drutava
Bankarski poslovi i vrijednosni papiri
“***Kultura poslovanja Organizacijska kultura u poslovnoj
organizaciji
Temeljne postavke drustveno odgo- 4 5
vornog poslovanja
Interkulturalizam u poslovnom
okruenju

* U pravilu nastava se lzvodi modularno, to ne isklju¢uje mogucnost povezivanja s nastavnim predmetima.
** U 2. godini uéenja odabire se jedan od ponudenih modula, ukupnog obujma 2 CSVET-a.

*** U 3. godini uéenja odabire se jedan od ponudenth modula, ukupnog obujma 2 CSVET-a.
*+** U 4. godini uéenja odabire se jedan od ponudenth modula, ukupnog obujma 4 CSVET-a.




